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Bedankt voor het aanschaffen van dit boek. Je laat zien dat je 
ondernemend bent, je tijd neemt om in jezelf te investeren en dat 
je succesvol(ler) wil worden. Daar kun je trots op zijn! 

Dit boek is onderdeel van een boekenreeks en van ons platform 
businessdoeje.nl. Een platform voor ondernemende mensen, gemaakt 
door ondernemende mensen. Met dit platform hebben wij als doel om 
jou de meest inspirerende en educatieve content op ondernemersvlak 
aan te bieden, gebaseerd op echte ervaringen. Op dit platform laten we 
samen met onze community zien dat het niet nodig is om langdurige 
studies, workshops, cursussen et cetera te volgen om een succesvol 
bedrijf op te bouwen. Ons motto is ook: ‘’School is niet gemaakt voor 
ondernemers, maar voor werknemers’’. 

Dit boek gaat niet specifiek om het onderwerp ‘ondernemerschap’ 
in zijn geheel, maar we richten ons op een onderdeel van (online) 
ondernemen, namelijk ondernemen via bol.com. Later in dit boek 
wordt duidelijk waarom.

Herken je dit?
 • Je hebt een baan, maar je hart ligt eigenlijk bij ondernemen.
 • Je haalt onvoldoende voldoening uit je huidige baan. 
 • Je hebt een baan en wil daarnaast nog parttime ondernemen
 • Je wil dolgraag ondernemen, maar de mening van je omgeving  

 weerhoudt je.
 • Je wil meer vrijheid in je leven en minder verantwoording afleggen.
 • Je bent ondernemer en wil weten hoe je naar ‘the next level’ kunt       

 gaan.
 • Je bent ondernemer, maar je business groeit niet zo hard als je zou  

 willen.
 • Je bent pas afgestudeerd, studeert nog of bent werkeloos en wil  

  inkomen genereren en doen wat je leuk vindt (maar je weet niet    
 hoe).
 • Je zit in een fase van je leven, dat je niet weet wat je wil, maar je hebt  

 toch een inkomen nodig om te (over)leven.
 • Je houdt wel van een avontuur.
 • Je denkt niet in obstakels, maar in kansen.
 • Je bent werkzaam bij een werkgever en wil deze graag overtuigen  
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 van de kracht van bol.com.
 • Je zit op het randje om te gaan ondernemen, maar je hebt de laatste  

 ‘duw’ in de rug nog nodig.
 • Je werkgever verwacht dat je kennis hebt over verkopen via bol.com.
 • Je verkoopt via bol.com, maar wil weten hoe je nog beter kunt  

 presteren. 

Wanneer bovenstaande situaties herkenbaar zijn, dan is dit boek 
zeker geschikt voor jou. Mocht je deze situaties niet herkennen, dan 
raden we je aan om alsnog door te lezen. Wellicht is dit boek toch van 
toegevoegde waarde voor jou en brengen wij jou tot nieuwe inzichten.  
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INLEIDING

“Tegenwoordig zijn er 
        uiteenlopende manieren 
        om een inkomen te creëren
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Geld en tijd. Deze twee middelen heb je vaak nodig wanneer je een 
(online) business wil opstarten of wil doorgroeien met jouw (online) 
business. Helaas ontbreekt in de meeste gevallen één van de twee 
middelen. We hebben of te weinig geld of te weinig tijd. Een business 
opstarten of doorgroeien met jouw business betekent veel uren en 
geld in onderzoek en experimenteren steken. Dit is vaak een langdurig 
proces, waar je veel fouten maakt. Ondernemen is fouten durven 
maken, want van fouten leer je veel. Alleen voelen we vaak fouten 
jammer genoeg in onze portemonnee. Het kost je geld, maar ook tijd 
en het zorgt voor een verminderde motivatie. 

Je hoort men weleens zeggen: een schip op het strand is een baken 
in zee. Dit houdt in dat je van de fouten van anderen zelf veel kunt 
leren. Want wat is er nou beter dan leren van je eigen fouten? Leren 
van andermans fouten! Met het platform ‘Business Doe Je’ en met 
dit boek willen wij jou helpen om geen onnodige fouten te maken, 
zodat jij geld en tijd kunt besparen. Je kunt kiezen om alles zelf uit te 
zoeken of je raadpleegt de juiste content, koopt de juiste boeken, de 
juiste cursussen en leert van de mensen die jou al voor waren. We zijn 
ervan overtuigd dat de maatschappij om ons heen verandert en we 
succesvoller worden door ervaringen van anderen. We willen daarom 
delen hoe jij de kortere weg kunt nemen om jouw doelen te behalen. 
Kennis delen, is kennis vermenigvuldigen. Hiervoor is het onzes inziens 
niet nodig om langdurige studies of cursussen te volgen of maanden- 
of zelfs jarenlang onderzoek te doen.

Bij (online) ondernemen heeft een ondernemer meerdere doelen, 
maar op den duur gaat het om één ding en dat is: winst. Je wil 
zoveel mogelijk potentiële klanten op een zo efficiënt en goedkoop 
mogelijke wijze zien te bereiken om zo verkoop te genereren. Velen 
denken dat het hebben van een webwinkel dé manier is om veel te 
verkopen. Ze starten een webwinkel en verwachten dat de orders 
binnenstromen. Helaas blijkt dit in de praktijk iets anders te werken. Je 
zult onderscheidend moeten zijn en andere kansrijke wegen moeten 
bewandelen.

Tegenwoordig zijn er uiteenlopende manieren om een inkomen te 
creëren. Een bekende manier is online ondernemen. Daarbij is het 
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onjuist om te denken dat je veel geld en alle kennis in huis moet 
hebben om een online business op te starten. Wellicht denk je nu 
‘’Maar online!? De concurrentie is toch moordend met grote spelers 
zoals, bol.com, Amazon en Coolbue.’’ Daar heb je deels gelijk in. Maar je 
moet het ijzer smeden als het heet is. Als een kans zich voordoet, grijp 
hem dan. Waarom zou je deze onlinespelers als bedreiging zien, als 
er door samenwerkingen ook prachtige kansen kunnen ontstaan? Als 
individu, kleine speler of zelfs grote speler, is het mogelijk om via deze 
spelers een (extra) verkoopkanaal te genereren. Deze spelers hebben 
een enorm bereik, waar jij (ook) gebruik van kunt maken. In dit boek ga 
je leren hoe je het bereik en systeem van bol.com in jouw voordeel kunt 
gebruiken om (extra) winst en inkomen te realiseren. 
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ZAKELIJK VERKOPEN 

VIA BOL.COM

“Ga waar momenteel al
        traffic is


