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Disclaimer
De informatie in dit boek is bedoeld ter inspiratie en educatie, en 
vormt geen financieel advies op maat. Hoewel ik mijn ervaringen 
en inzichten met zorg heb gedeeld, ben ik niet verantwoordelijk 
voor de keuzes die lezers maken op basis van de inhoud van dit 
boek. Elke persoonlijke, zakelijke of financiële situatie is uniek. 
Daarom is het belangrijk om altijd zelf aanvullend onderzoek 
te doen, informatie in te winnen bij een financieel adviseur of 
andere professionele dienstverlener, en op basis daarvan je eigen 
afgewogen beslissingen te nemen. De genoemde strategieën, 
verdienmodellen en investeringsopties bieden mogelijkheden – 
geen garanties.
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voor vrouwen die klaar zijn met hard werken 
 en willen dat geld voor hén werkt
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Dank aan mijn community

voor de onuitputtelijke inspiratie

en de kracht die jullie mij geven

om mijn missie voort te zetten.
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A ls je me een paar jaar geleden had verteld dat 

ik vandaag een bedrijf zou runnen dat miljoenen oplevert, 

had ik je waarschijnlijk uitgelachen. Ik had je niet geloofd. 

Want miljoenen verdienen… Dat betekent toch hard werken, 

lange dagen maken en nooit stoppen? En geloof me: met 

kinderen was dat voor mij onmogelijk geweest. 

In 2021 ging ik scheiden van de vader van mijn eerste twee 

kinderen. En hoewel ik het ogenschijnlijk goed voor elkaar 

had – een paar goed betalende klanten, een duur huurhuis 

en een ‘dikke bmw’ – hield ik nauwelijks geld over. Mijn enige 

inkomstenbron waren mijn klanten. Van de overheid kreeg 

ik geen toeslagen, want als je als ondernemer netto 5.000 

euro per maand verdient, dan behoor je zogenaamd tot ‘de 

rijken’. Maar de realiteit was dat ik altijd krap zat. Mijn vaste 

lasten waren hoog. Twee kinderen, een dure kinderopvang 

waar ik geen toeslag voor kreeg, en mijn kinderen waren 

ook nog eens fulltime bij mij. 

Mijn oudste dochter, Fenna, had moeite op school en zat 

thuis. Ze zat pas in groep 1, maar blijkbaar kon men dan al 

concluderen dat er ‘iets mis’ was. In werkelijkheid was ze 
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