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'Merel is niet alleen ‘book smart’ - juist doordat ze ook ‘street smart’ is,
komt het binnen.

Als businesscoach zie ik veel ondernemers worstelen met het ‘hoe dan?!” van
een succesvolle lancering. Dit boek geeft daar een helder, concreet én praktisch
antwoord op. Merel slaagt erin om haar jarenlange ervaring te vertalen
naar een no-nonsense stappenplan dat werkt — niet alleen in theorie, maar
juist in de praktijk. Ze is niet alleen ‘book smart’ - juist doordat ze ook ‘street
smart’is, komt het binnen. Geen vage containerbegrippen, wel duidelijke
strategieén, echte verhalen en voorbeelden waar je direct mee aan de slag
kunt. PowerLaunch is geen boek voor de boekenkast — dit is een werkboek voor
ondernemers die serieus willen viammen met hun online aanbod!

John Slabbekoorn - Business- & Performancecoach, Lifestyle of Business

'Merel is dé go-to expert als het gaat om lanceren met resultaat.
In PowerLaunch kijkt ze strategisch naar dlle facetten van een succesvolle
lancering. Geen ruis, wél een glashelder plan - tot in de details uitgewerkt.

Dit boek is precies wat je van Merel mag verwachten: helder, praktisch en spot-
on. Voor iedereen die zijn online aanbod serieus wil verkopen, is PowerLaunch
een no-brainer!

Suzanne van Schaik, Businesscoach

'Een completer en concreter verhaal rondom lanceren ga je niet krijgen!
Ik heb hier nog zoveel praktische tips uitgehaald, terwijl ik bij veel andere
ondernemersboeken vooral ‘blablabla’ denk ©. Dank je wel Merel!'

Loes, Let’s get LOES - Salespagina Expert



'Een praktisch en compleet handboek voor het opzetten
en verkopen van je online aanbod.

Merel biedt een helder stappenplan verdeeld over vier slimme fasen: PreLaunch,
PromoLaunch, PowerLaunch en PostLaunch. Van het scherpstellen van je
aanbod en het bouwen van je e-maillijst, tot het kiezen van je conversie-event
en het inzetten van psychologische triggers. Alles komt aan bod. Inclusief
checklists, concrete voorbeelden en conversieverhogende acties.

Geen ingewikkelde theorieén, maar een foolproof strategie waarmee je
structureel resultaat behaalt. Wat mij betreft verplichte kost voor elke online
ondernemer die zijn aanbod serieus wil laten groeien.

Sabine Nandel, Business Strateeg

'Dit boek is een praktische must-read voor iedere ondernemer die haar
aanbod écht goed in de markt wil zetten.
Als founder van de Female Leaders Club zie ik dagelijks hoe belangrijk het is
dat succesvolle vrouwelijke ondernemers niet alleen een winstgevend bedrijf
bouwen, maar 66k de ruimte behouden om de moeder, partner of vriendin te
zijn die ze willen zijn. Dat vraagt om een schaalbaar verdienmodel — en daar is
Merel dé expert in.

Merel helpt je niet alleen om je kennis te vertalen naar een online programma,
maar vooral om dat programma succesvol te lanceren. Ze weet precies wat er
nodig is in elke fase van een lancering: van het opbouwen van je publiek tot het
doen van een overtuigend aanbod. Ze heeft al meerdere vrouwen uit de Female
Leaders Club geholpen met het creéren én verkopen van hun aanbod.

Dit boek is dan ook een praktische must-read voor iedere ondernemer die veel
weet van haar vak, maar nog wil leren hoe je dat aanbod écht goed in de markt
zet. Een helder handboek dat je stap voor stap meeneemt in alle fases van je
lancering.

Maartje Blijleven, Bestsellerauteur, communitystrateeg
& founder Female Leaders Club
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Voorwoord

Inleiding

FASE 1. PreLaunch

1.
2.

Bepaal je aanbod - Wat ga je lanceren?

Welk probleem lost mijn aanbod op?

Verscherp je marketingboodschap

Bouw je e-maillijst — Hoe vergroot je je bereik?

Zoek de juiste partners — Met wie ga je samenwerken?

CHECKLIST Fase 1: PreLaunch

FASE 2. PromolLaunch

5.

Bepaal je conversie-event

Op welke manier deel je jouw expertise?

Laat jezelf zien op social media
Wat is de beste manier om organische leads te krijgen?

Bepaal je advertentiestrategie

Hoe bereik je een koud publiek?

Zet je warme publiek in
Op welke wijze kun je je eigen netwerk inzetten?

CHECKLIST Fase 2: PromoLaunch
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FASE 3. PowerLaunch

9. Geef je beste presentatie

Hoe verkoop je zonder salesy over te komen?

10. Gebruik psychologische triggers
Welke urgentie zet je slim in?

11. Doe conversieverhogende activiteiten

Wat helpt je om meer JA’s te krijgen?
12. Volg persoonlijk op

Hoe kom je makkelijk in gesprek?

CHECKLIST Fase 3: PowerLaunch

FASE 4. PostLaunch

13. Doe een enquéte

Waarom heeft je doelgroep niet gekocht?

14. Evalueer je lancering

Wat was het resultaat van je lancering?

15. Plan je volgende lancering

Wat is je volgende stap?

16. Laat je klanten voor je werven

Hoe kun je de olievlek vergroten?

CHECKLIST Fase 4: PostLaunch

Jouw volgende stap

Over de auteur
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